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 چکيده
  

مذاکرات پيش قراردادی دورانی است ضروری جهت انعقاد قرارداد، که در آن طرفين يک قرارداد تبادل 
به حاکميت اصل آزادی بر دوران مذاکرات با توجه . نظر نموده و با ديدگاه های يکديگر آشنا می شوند

روند مذاکرات بايد با . پيش قراردادی طرفين در ادامه دادن به گفتگوها و يا خروج از آن اختيار دارند
. پايان دادن غير موجه به گفتگوها می تواند منجر به بروز زيان شود. رعايت اصل حسن نيت باشد

حسن نيت خارج شده است، جهت حمايت از زيان ديده قابل موضوع مسئوليت کسی که از گفتگوها بدون 
مسئوليت پيش قراردادی در اکثر کشورهای پيرو نظام حقوق نوشته بر خلاف نظام . بررسی می باشد

در خصوص ماهيت چنين مسئوليتی . حقوق عرفی پذيرفته شده و در مقرراتشان پيش بينی گرديده است
اقسام مسئوليت های قراردادی دانسته اند، گروهی آن را از الزام  گروهی آن را از: اختلاف نظر می باشد

اين . های خارج از قرارداد تلقی کرده اند و گروهی ديگر برای آن ماهيتی بينابين و يا ويژه قائل شده اند
  .پايان نامه به بررسی مسئوليت هايی که از مذاکرات قبل از انعقاد قرارداد ناشی می شود می پردازد

  
  مسئوليت مدنی ، مذاکرات، پيش قرارداد، حسن نيت، اصل آزادی: واژه کليد

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

  مقدمه

با بررسی قوانين و مقررات مربوط به حقوق قراردادها ملاحظه می کنيم، اين مبحث با تعريف مفهوم 

قرارداد می تواند حائز اهميت و حال آنچه در انعقاد . قرارداد و با برشمردن ارکان آن آغاز شده است

مذاکرات پيش قراردادی و يا به عبارت ديگر گفتگوهای . حتی مسئوليت زا باشد، روند تشکيل آن است

مقدماتی که قبل از انعقاد قرارداد صورت می گيرد، پيش زمينه ای است جهت انعقاد قرارداد اصلی، به 

بخش هايی که در فرآيند انعقاد قرارداد دارای نقش  همين جهت می توان اين دوران را به عنوان يکی از

 .اساسی می باشد مورد توجه و بررسی قرار داد

با شروع مذاکرات، دوران پيش قراردادی آغاز می شود و تا هنگامی که گفتگوها ادامه دارد دو طرف 

ليات و موارد عام طرفين يک قرارداد در دوران مزبور می توانند به ذکر ک. در آن دوران به سر می برند

موضوع قرارداد اکتفا کنند و يا به جزئيات بپردازند، به عنوان مثال در دوران مذاکرات پيش قراردادی، 

طرفين در خصوص قيمت و ويژگی های کالا و خدماتی که قرار است مورد معامله واقع شود، به گفتگو 

که به انشای ايجاب قرارداد مورد نظر منتهی اين گفتگوها می تواند تا جايی ادامه پيدا کند . می پردازند

در نهايت در صورتی که چنين ايجابی، بی قيد و شرط پذيرفته و مورد قبول واقع شود، قرارداد . شود

در غير اين صورت اگر قبولی به صورت مشروط باشد، خود ايجابی متقابل است، که . منعقد می گردد

تواند بارها ميان طرفين تکرار شود تا محصول نهايی که  اين روند می. نيازمند قبول مجدد می باشد

  . قرارداد اصلی است به دست آيد

نتيجه آن که در دوران پيش قراردادی تصور انجام معامله رخ داده و گفتگوهای مقدماتی آغاز می شود 

 هدف دو طرف از آغاز روابط پيش قراردادی و. که در واقع مرحله سنجش قرارداد محسوب می شود

گفتگوهای مقدماتی سبب . مذاکراتی که در آن دوران می نمايند، مطالعه دقيقتر و يافتن آگاهی بيشتر است



، و با تبادل اطلاعاتی که در اين دوره صورت می گيرد، هر طرف بهتر ١آگاهی و هوشياری ايشان شده

 .قادر به تصميم گيری می شود

اردادی به مفهوم خاص، عبارت است از دورانی که به طور کلی می توان گفت، منظور از دوره پيش قر

طرفين در حال مذاکره و گفتگو می باشند و هنوز هيچ رکنی از ارکان قرارداد، اعم از ايجاب و قبول، 

دوره پيش قراردادی در اين معنی از هنگام آغاز ارتباط دو طرف به منظور انعقاد . انشا نشده باشد

به ٢.شای ايجاب قرارداد و با خروج از گفتگوهای مقدماتی پايان می پذيردقراردادی در آينده آغاز و با ان

عبارت ديگر پيش از انعقاد هر قرارداد، دو طرف درباره شرايط و حدود تعهدات خود به گفتگو می 

   ٣.پردازند و پس از تراضی، قصد خويش را در انشای آن ابراز می کنند

دوران گفتگوهای مقدماتی و همچنين اصل آزادی پر در گذشته اصولی همچون مخاطره آميز بودن 

به همين جهت طرفين با علم به آن که ممکن است در دوران گفتگوهای مقدماتی هزينه . رنگ تر بود

هايی را بنمايند و در نهايت به نتيجه دلخواه خود نرسند، اين دوران را آغاز می کردند و متحمل زيان 

های اقتصادی و توسعه روز افزون تجارت های داخلی و بين المللی  پيشرفت. های وارده به خود بودند

موجب گرديد استناد به اصول مذکور محدود گردد و برای مذاکرات پيش قراردادی مسئوليت هايی پيش 

امروزه اکثر نظام های حقوقی ضرورت وضع قواعد و مقررات، برای دوران پيش قراردادی . بينی شود

افته اند، که با بررسی آراء صادره دادگاه های خارجی متوجه می شويم اين امر و روند مذاکرات را دري

  .آراء دادگاه ها را نيز تحت تاثير قرار داده است

: نظام هايی که در صدد وضع مقررات برای دوره پيش قراردادی بر آمده اند به دو شيوه عمل کرده اند

ی پيش قراردادی پرداخته و از دو طرف خواسته اند برخی نظام های قانونی به تدوين اصول کلی رفتارها

                                                 
  ۴٢ص ، ١٣٨۴کاتوزيان، ناصر، حقوق مدنی، ايقاع، چاپ سوم، نشر ميزان،  - ١
: سنهوری، عبد الرزاق احمد، الموجز فی النظريه العامه للالتزامات فی القانون المدنی المصری، دار احياء التراث العربی، بيروت - ٢

  ۶۴بی تا ، ص 
،ص ١٣٨٨، چاپ اول، نشر گنج دانش، ١جعفری لنگرودی، محمد جعفر، دائره المعارف حقوق مدنی و تجارت، جلد  -٣

١١۵  
  



برابر اين اصول، دو طرف در گفتگوهای مقدماتی موظف به داشتن حسن . مطابق اين اصول عمل نمايند

با استناد به اصل . نيت و تعامل منصفانه با يکديگرند و سرپيچی از اين اصول، سبب مسئوليت می گردد

بسياری از مسائلی که در دوره پيش قراردادی رخ می دهد مانند  حسن نيت و تعامل منصفانه، تکليف

در اين گروه، علاوه بر . پايان دادن غير موجه به گفتگو يا عدم تمايل به گفتگوی بيشتر روشن می شود

پيش بينی اصول کلی حاکم بر دوره پيش قراردادی، برخی از مصاديق گفتگوهای مخالف آنها را نام برده 

گروه دوم کشورهايی هستند که به احصای مواردی پرداخته . ز ارتکاب آنها منع کرده اندو دو طرف را ا

شايد علت اتخاذ چنين شيوه ای، عدم تمايل اين . اند که در دوره پيش قراردادی، نادرست شمرده می شوند

  . گروه در پذيرش اصول کلی مانند اصل حسن نيت می باشد

و معاملات بازرگانی گسترش يافته و انعقاد اين معاملات اکثرا با با توجه به اين که امروزه، روابط 

انجام مذاکرات پيچيده، مفصل و گاهی طولانی مدت انجام می پذيرد، اظهاراتی که در اين دوران به عمل 

می آيد و همچنين ميزان پيشرفت اين گفتگوها، اعم از آن که قرارداد هدف منعقد گردد يا گفتگوها به 

  . شود، می تواند دارای آثاری باشد که می بايست مورد بررسی قرار گيرد شکست منتهی

به عنوان مثال ممکن است در دوران مذاکرات پيش قراردادی يکی از طرفين، به دليل پيشرفت 

گفتگوهای مقدماتی و اميد به انعقاد قرارداد هزينه هايی را بنمايد و زمينه اجرای قرارداد هدف را فراهم 

متحمل زيان  سازد، در اين صورت اگر گفتگوها به نتيجه نرسيده و با شکست مواجه شود، چنين شخصی

  . می شود

در توجيه انتخاب موضوع پايان نامه بايد به اين امر اشاره نمود که اهميت دوران قبل از انعقاد قرارداد 

و ضرورت ايجاد نظم در روابط بازرگانی ايجاب می کند که دوران مذاکرات پيش قراردادی مورد 

زيرا امروزه به  ٤.متعارف رفتار کنند بازرسی حقوقی قرار گيرد و اشخاص ناگزير باشند که به شيوه

جای روند سنتی انعقاد قراردادها که با انشای ايجاب و قبول صورت می گرفت، طرفين در معاملات 

                                                 
،  ١٣٨٠شرکت سهامی انتشار با همکاری بهمن برنا،  چاپ پنجم، ، قواعد عمومی قراردادها،١کاتوزيان، ناصر، حقوق مدنی، جلد  - ٤

  ٢٧٩ص 



از آنجايی که اين توافق در . بازرگانی، با انجام مذاکرات قبل از انعقاد قرارداد، به توافق نهايی می رسند

اصل می شود، تعيين لحظه انعقاد قرارداد در معاملات بازرگانی روند مذاکرات به تدريج بين طرفين ح

  .دشوار می باشد

در حقوق ايران لازم است برای دوران پيش قراردادی، اصول و قواعدی پيش بينی شود تا دو طرف در 

هيچ طرف ديگری را بيهوده اميدوار نکند، از اعتماد او سوء استفاده . قالبی مطمئن به گفتگو بپردازند

با وضع قاعده برای دوره پيش قراردادی، طرفين . نمايد و اسباب ورود زيان به ديگری را فراهم نياوردن

می توانند به نظام حقوقی در مورد پر کردن خلاءهای موجود با قواعدی که منجر به توزيع مقتضی و 

م می کنند، اتکاء مناسب ريسک های اجتناب ناپذير شده و انگيزه های مناسبی برای اجرای مناسب فراه

   ٥.کنند، اين هزينه می تواند صرفه جويی شده و مذاکره به موضوعات اساسی محدود گردد

با تدوين مقررات برای . در نهايت اين امر می تواند، به رشد و گسترش روابط بازرگانی ياری کند

رد دوره پيش گفتگوهای مقدماتی، دو طرف قواعد گفتگو را شناخته و با احساس امنيت بيشتر وا

  ٦.قراردادی می شوند

به عنوان مثال، اشخاصی که بدون قصد انعقاد قرارداد وارد مذاکره می شوند، و در طرف مقابل اميد و 

بارو به انعقاد قرارداد را ايجاد می نمايند و يا در اين دوران اظهارات نادرستی می نمايند را، نمی توان 

با حسن نيت وارد مذاکرات می شوند نه تنها متحمل هزينه می  فاقد مسئوليت دانست، زيرا اشخاصی که

  .شوند بلکه فرصت معامله با ديگران را از دست می دهند و متحمل زيان می شوند

خلاء قانونی موجود در حقوق ايران در خصوص موضوع مسئوليت هايی که از مذاکرات پيش 

ی و بازرگانی اعم از داخلی و بين المللی و قراردادی ناشی می شود و همچنين گسترش معاملات قرارداد

                                                 
، چاپ اول، نشر موسسه انتشاراتی جهان جام ١کوتس، هاين، حقوق قراردادها در اروپا، ترجمه احمدوند، ولی االله و ديگران، جلد - ٥

  ١٠ص  ١٣٨۵جم، 
6 - Kucher, Alyona N,” pre contractual liability: protecting the rights of the parties engaged in 
negotiation “, NYU- paper.doc, May 2004,p. 33  
 



بروز قصورات ناشی از تعهدات دوران گفتگوهای پيش قراردادی در اين گونه معاملات موجب گرديد، 

  .اين موضوع در چهارچوب پايان نامه کارشناسی ارشد مورد بررسی و تجزيه و تحليل قرار گيرد

و مقرراتی برای دوران مذاکرات پيش قراردادی پيش  با بررسی حقوق ايران مشاهده می کنيم که قوانين

بينی نشده و تحقيق جامع و مستقلی در خصوص مسئوليت های احتمالی ناشی از اين مذاکرات به عمل 

نيامده است، و اين دوران پيرو قواعد و اصول کلی حقوقی می باشد و متاسفانه در قانون مدنی نيز از 

   ٧.ه اندپرداختن به اين دوران غافل ماند

  در حالی که گسترش روزافزون معاملات و پيچيدگی های موجود در انعقاد قراردادها ايجاب 

می نمايد که تعيين گردد در دوران پيش قراردادی در چه شرايطی می توان برای مذاکره کنندگان 

نين در مسئوليت قائل شد؟ حد و مرز مسئوليت های ناشی از اين مذاکرات تا چه ميزان است؟ و همچ

  .نهايت ضمانت اجراهای موجود تعيين گردد

عدم وجود نص قانونی و همچنين رويه قضايی در خصوص اين موضوع در حقوق ايران موجب گرديد 

که برای تهيه و تنظيم اين پايان نامه به بررسی نظام های مختلف حقوقی و همچنين حقوق فراملی 

و از . در خصوص اين موضوع مورد مطالعه قرار گيردبپردازيم و همچنين آراء صادره از دادگاه ها 

يکی از مبانی مطرح مسئوليت های پيش » تقصير در گفتگوهای مقدماتی«آنجايی که نظريه آلمانی 

قراردادی می باشد، با توجه به آشنايی ام به اين زبان در اين تحقيق از منابع متعدد آلمانی استفاده شده 

  .است

در فصل اول به بررسی مفهوم مذاکرات پيش قراردادی : ر چهار فصل می باشداين پايان نامه مشتمل ب

در فصل دوم . و نقش آن در انعقاد قرارداد و همچنين تمييز آن از مرحله ايجاب و قبول پرداخته شده است

اصول حاکم بر دوران مذاکرات پيش قراردادی که اهم آن ها عبارتند از اصل آزادی و اصل حسن نيت و 

در فصل سوم مفهوم مسئوليت . و نتايجی که اين اصول در پی دارند مورد مطالعه قرار گرفته است آثار

                                                 
  تا آخر  ۶٧٩ص ١٣٨٢جعفری لنگرودی، محمد جعفر، مجموعه محشی قانون مدنی، چاپ سوم، نشر گنج دانش،  - ٧
  



فصل آخر نيز . پيش قراردادی، ماهيت و آثار آن و همچنين عوامل پيدايش مسئوليت تعيين گرديده است

ق اختصاص به بررسی مبانی مسئوليت پيش قراردادی در نظام های حقوقی مختلف و همچنين حقو

  .فراملی دارد

به طور کلی سعی بر آن بوده است که مباحث موضوع پايان نامه در مقررات نظام های حقوقی نوشته، 

  . عرفی و همچنين مهمترين مقررات فراملی و حقوق ايران مورد بررسی و تجزيه و تحليل قرار گيرد

    



  

  

  

  

  :فصل اول

  مذاکرات پيش قراردادی
   



  

  

  

  

و از آنجا که اظهارات . بررسی مفهوم مذاکرات پيش قراردادی می پردازيمدر مبحث اول اين فصل به 

صورت گرفته در دوران پيش قراردادی می تواند ايجاد مسئوليت نمايد، مفاد مذاکرات مورد تقسيم بندی، 

در گفتاری جداگانه نيز به بررسی نقش مذاکرات در انعقاد قرارداد می . تجزيه و تحليل قرار می گيرد

  .يمپرداز

در مبحث دوم نيز مذاکرات منتهی به توافق پيش قراردادی و نظريه مخاطره آميز بودن دوران 

گفتگوهای مقدماتی که مبتنی بر اصل آزادی قراردادی و نظريه اخطار به خريدار می باشد مورد مطالعه 

  .قرار می گيرد

  

  قراردادبررسی مفهوم مذاکرات پيش قراردادی و نقش آن در انعقاد : مبحث اول

در اين مبحث ابتدا با تعريف مذاکرات پيش قراردادی مرز بين آن دوران و مرحله ايجاب و قبول تعيين 

همچنين اهميت برخی از اظهارات صورت گرفته در دوران گفتگوهای مقدماتی ايجاب می . می گردد

در حقوق ايران شرط بنايی و از آنجايی که . نمايد که اين اظهارات مورد تقسيم بندی و بررسی قرار گيرد

از شروطی می باشد که قبل از انعقاد قرارداد و در دوران گفتگوهای مقدماتی بر آن توافق صورت گرفته 

 .است، طی گفتاری جداگانه مفهوم، ماهيت، مبنا و ضمانت اجرای اين شرط مورد مطالعه قرار می گيرد

  از مرحله ايجاب و قبول تعريف مذاکرات پيش قراردادی و تمييز آن : گفتار اول

مذاکرات پيش قراردادی مرحله ای است قبل از تصميم به انعقاد قرارداد که در واقع مرحله سنجش انجام 

هدف از گفتگو، بررسی دقيق و يافتن آگاهی بيشتر در مورد قراردادی است که انعقاد آن . معامله می باشد



دادی هر يک از ايشان دريابد که انجام معامله به اگر در دوره پيش قرار. به ذهن دو طرف رسيده است

صلاح او نيست، از ادامه گفتگوها چشم می پوشد و در صورت تامين سود خود، گفتگوها را تا رسيدن به 

   ٨.قرارداد نهايی ادامه می دهد

 در حقوق ايران برخی اساتيد حقوق مدنی، برگرفته از فقه، واژه مقاوله را برای گفتگوهای مقدماتی

مقاوله در باب معاملات حقوق مدنی، مذاکرات متعاقدين است قبل «: برگزيده و در تعريف آن می گويند

در مرحله مقاوله ممکن بر آيند ) و هر گونه کاشف ديگر از قصد نتيجه(از اينکه در مقام ايجاب و قبول

نه در امور کوچک (مقاولات در عقود بزرگ . است طرح عقد را بريزند بدون اين که عقد منعقد گردد

هر مقاوله الزاما منتهی به طرح عقد نمی شود يعنی مذاکرات، ناقص . سيمای روشن دارد) يعنی محقرات

در فقه اماميه مسئله مقاوله . از طرف ديگر هر طرح عقد، مقاوله نيست. مانده و آنها را پی نمی گيرند

قدی از عقود لازمه شرعيه، شرط شده نص دارد و آن را منشا اثر نمی دانند، مگر آن که در ضمن ع

   ٩.».باشد

گفتگوهای پيش از قرارداد و روبرو شدن با نماينده نفعی متعارض، به فکر پختگی می بخشد و موجب 

 ١٠.می شود که طرفين از نظرات يکديگر راجع به مفاد قرارداد مطلع شوند

بادل ديدگاه ها بوده و با انجام آن، اين گفتگوها در بر گيرنده ت. و دو طرف را به انديشه وا می دارد

موانع قابل پيش بينی در روابط دو طرف از ميان می رود تا ايشان در مورد قرارداد اصلی به توافق 

  ١١.نهايی دست يابند

به طور کلی می توان گفت گفتگوهای مقدماتی رويارويی دو موضع است که با انجام آن، ادعاهای دو 

و نقطه نظر های ايشان به هم نزديک می شود تا بستر پيدايش قرارداد  طرف اندک اندک کاهش يافته

                                                 
  ٢١۴، ص ١٣٨٣قنواتی، جليل، مطالعه تطبيقی ايجاب و قبول، چاپ اول، نشر موسسه بوستان کتاب قم،  - ٨
  ١١٧، ص ١٣٨٢جعفری لنگرودی، محمد جعفر، صد مقاله در روش تحقيق علم حقوق، چاپ اول، نشر گنج دانش،  - ٩

10 - Merz Hans, Vertrag und Vertragsschluss, Freiburg/Schweiz 1988; (zitiert als: Merz Vertrag), P.70  
 
11 - Giliker,Paula, pre contractual liability in English and French  law, Kluwer Law International , the 
hague:2002, p.23 



به عبارت ديگر شرايط قرارداد آينده، نتيجه گفتگوهای آزاد و مقدماتی دو طرف است و . فراهم آيد

در واقع طرفين با نظرات و علائق  ١٢.پيشنهاد کننده نمی تواند شرايط خود را بر پذيرنده تحميل کند

  ١٣.می شوند و متن قرارداد را بر اساس منافع متقابل، تدوين و نهايی می نماينديکديگر آشنا 

در تعريف واژه گفتگوهای مقدماتی آن را دوره ای پيش از  ٢٠٠٠ديوان عالی کشور ايتاليا به سال 

تشکيل قرارداد معرفی کرده که طی آن دو يا چند طرف، بدون انشای ايجاب و قبول که مشخصه قرارداد 

  ١٤.تمايل به انعقاد قرارداد را ابراز می کنند است،

به همين جهت هرچند تعيين مرز ميان مذاکرات پيش قراردادی با ايجاب و قبول به سادگی امکان پذير 

  .نمی باشد، اما می بايست بين آن دو قائل به تفکيک شد

داد مراحلی طی می شود غالبا، جهت ارائه ايجاب و پذيرش آن از سوی طرف مقابل و نهايتا انعقاد قرار

که يکی از اين مراحل مذاکرات مقدماتی، يعنی گفتگوهای پيش از عقد است، که به منظور تعيين ارکان و 

الفاظ و کلمات طرفين قرارداد و قراين حالی و گفتاری نقش موثری در . شرايط قرارداد انجام می پذيرد

   ١٥.تمييز مذاکرات پيش از عقد از ايجاب و قبول دارد

به عبارت ديگر يک اقدام معاملی معمولا با چيزی که گفتگوهای مقدماتی ناميده می شود، آغاز می 

اين مذاکرات همانطور که می تواند به تشکيل ايجابی موثر منجر گردد، ممکن است بدون رسيدن . گردد

  .به هيچ نتيجه ای پايان يابد

ارداد منتهی می شوند يا خير، بايد تمام برای تشخيص اين که مذاکرات معاملی عملا به انعقاد قر

اما بايد توجه . مذاکرات و ايجاب ها و ايجاب های متقابل را ارزيابی و اظهارات طرفين را تفسير کرد

                                                 
    ٣٠کاتوزيان، ايقاع،ص  - ١٢

13 - Hollwegs Horst, Die Haftung fur die Vergutung beim Kostenvoranschlag und fur andere  
Aufwendungen zurVorbereitung eines Vertragsschlusses -zugleich ein Beitrag zur Lehre von der 
 culpa in contrahendo, Diss. Hamburg 1982, p. 102 
14 - Dindo,Stefano, “ Formation of Contract and Pre contractual liability ( culpa in contrahendo) in 
international law “General reporter, working session on how to negotiation a cross- border business deal, 
47th congress of the union international des avocats- UIA , Lisbon, 30 August-2 september 2003 

  ٢١٣قنواتی، مطالعه تطبيقی ايجاب و قبول، ص  - ١٥



داشت که ممکن است طرفين در مذاکرات از الفاظی استفاده کنند که در حالت معمولی، الفاظ قرارداد تلقی 

اصولا اين مذاکرات مقدماتی . راده شان صرف مذاکرات مقدماتی استمی شوند، در حالی که به روشنی ا

اثر حقوقی ندارند، به همين دليل هر يک از طرفين می تواند بدون هيچ گونه مسئوليتی مذاکره را قطع 

هدف مذاکرات مقدماتی اين است که طرفين با بررسی دقيق تر و با آگاهی بيش تری، سنجش خود را . کند

يرا ممکن است يکی از طرفين در حين مذاکره دريابد که نبايد مذاکره کند و از ادامه انجام دهند، ز

   ١٦.گفتگوها صرف نظر نمايد يا ترديدی برای او ايجاد شود

اما بايد به اين نکته توجه داشت که گرچه مذاکرات مقدماتی به عنوان ايجاب يک معامله تاثير حقوقی 

ممکن است اين . که متعاقبا انجام می شود، تاثير عمده ای داشته باشندندارد، لکن می توانند در قراردادی 

مذاکرات در ايجابی که سرانجام مورد پذيرش قرار می گيرد، درج شوند يا آن که تاثير به سزايی در 

تفسير الفاظ و عباراتی که توسط طرفين در قرارداد به کار رفته است از امور . تفسير قرارداد داشته باشند

تبيين مفهوم لفظی که . ی است که قاضی بايد در موارد اختلاف در مفهوم الفاظ به آن توجه نمايدمهم

توسط موجب يا مخاطب ايجاب به کار رفته و اين که آيا طرف مقابل همين معنايی را که گوينده در نظر 

ماتی در تفسير مذاکرات مقد. داشته است درک کرده يا نه، از اموری است که در حل اختلاف موثر است

بنابراين، در . و تبيين محمل الفاظ و عبارات و اعمال طرفين قرارداد نيز، تاثير به سزايی دارند

گفتگوهای مقدماتی طرفين هيچ قصدی بر ملزم شدن، نسبت به آن چه می گويند، ندارند، و اين مذاکرات 

ن ترتيب تفاوت ايجاب و مذاکرات صرفا زمينه را برای انعقاد ايجاب و قبول آماده می سازند و به اي

  ١٧.مقدماتی آشکار می شود

در برخی موارد يکی از طرفين . به طور کلی تميز مرحله مقدماتی از ايجاب و قبول آسان نيست

ديگر را در مرحله مقدماتی، ايجاب می پندارد در حالی که گوينده، خود را  ١٨قرارداد، گفته های طرف

                                                 
  ٢١۴همان، ص  - ١٦
  ٢١۵همان، ص  - ١٧
    ٢١٧همان، ص  - ١٨



در اينجا نيز اگر طرفين . فته هايش را همراه با قصد انشا ابراز نمی کنددر مرحله مقدماتی می بيند و گ

قرارداد نسبت به مورد خاصی، به عنوان مقدمه قرارداد توافق کرده، اما به عنوان شرطی در قرارداد 

و يا اين که بايد ديد آيا اعلام  ١٩.ذکر نکرده اند، می توان آن را شرط تبانی دانسته و معتبر تلقی کرد

   ٢٠.رفين اوصاف ويژه تصميم نهايی را دارد و عرف آن را پيشنهاد قاطع يا قبول می داندط

با اين ترتيب، تميز گفتگوهای مقدماتی و نويدها و پيشنهاد های مذاکره از ايجاب و قبول گاه دشوار است 

قوق ما برخی در ح ٢١.و دادگاه بايد اوصاف ايجاب را، که مبنای توافق ظاهری است، در نظر داشته باشد

از اساتيد حقوق مدنی ، پذيرفته شدن ايجاب را پايان گفتگوها و زمان آغاز التزام شمرده و تا هنگامی که 

احتمال دارد  ٢٢.ايجاب، بدون قيد و شرط قبول نشده، دو طرف را در حال گفت و شنود مقدماتی می دانند

قرارداد، از آنجا که بايد دو اراده به توافق  در. اعلام اراده به منظور طرح و پيشنهاد توافق آينده باشد

برسد، فرض اين است که اراده هر کدام از نظر حقوقی جدی است و پذيرفته شدن ايجاب پايان گفتگوها و 

از آنجا که قرارداد از توافق بين دو نفع متعارض ايجاد می شود، هر کدام از دو . زمان آغاز التزام است

   ٢٣.د که دليلی بر وجود اين توافق تهيه کندطرف به اين نکته می انديش

روند متعارف . برای بسته شدن عقد، بايد دو اراده در باب ايجاد اثر حقوقی مطلوب با هم توافق کنند

تراضی بدين گونه است که يکی از دو طرف پيش قدم می شود و ديگری را به انجام معامله دعوت می 

به عبارت .وافقت ديگری در آميزد عقد را به وجود می آوردکند، و اين دعوت هنگامی که با انشاء م

ديگر با گفتگوهای مقدماتی يکی سخن را آغاز و پايه ريزی می کند و ديگری به دنبال آن موافقت يا 

                                                 
  ٢١٨همان، ص  - ١٩
  ٢٨٨و  ٢٧٧/ ١کاتوزيان، قواعد عمومی قراردادها،  - ٢٠
ايقاع، چاپ هشتم، نشر شرکت انتشار با  -قرارداد - کاتوزيان، ناصر، دوره مقدماتی حقوق مدنی، اعمال حقوقی - ٢١

  ۶٢ص  ١٣٨١همکاری شرکت بهمن برنا، 
    ١٢٨ايقاع، ص : کاتوزيان، حقوق مدنی -٤

قنواتی، مطالعه تطبيقی ايجاب   ۶٩ايقاع، ص  -قرارداد –اعمال حقوقی : و کاتوزيان، دوره مقدماتی حقوق مدنی همان -  ٢٣
، ص ١٣٨٨و انصاری، علی، تئوری حسن نيت در قراردادها، چاپ دوم، انتشارات جنگل جاودانه ،  ٢١۴و قبول، ص 

١٩۴   



در واقع ايجاب و قبول عنوانی است که، به بيان اراده دو طرف داده می . مخالفت خود را اعلام می دارد

   ٢٤.شود

  

  تقسيم بندی مفاد مذاکرات پيش قراردادی : گفتار دوم

به طور کلی اظهاراتی که در دوران مذاکرات پيش قراردادی بيان می گردد، به خودی خود التزامی 

برای دو طرف قرارداد به موجود نمی آورد؛ پيش از نهايی شدن قرارداد و انعقاد آن، طرفين می توانند 

ايد مورد توجه قرار گيرد آن است که کليه گفتگوهايی که پيش از گفته خود پشيمان شوند، لکن آنچه که ب

به طور کلی چنين اظهاراتی را می توان . از انعقاد قرارداد صورت می گيرد ارزش يکسان نداشته است

نخست اظهاراتی می باشد که درحين مذاکرات پيش قراردادی بيان گرديده لکن :  به دو بخش تقسيم کرد

به عنوان مثال در تبليغ های تجاری درباره کالای عرضه شده، . ف موثر نيستنددر روابط آينده دو طر

. گزافه های آشکار و نهان زياد ديده می شود و هر فروشنده می کوشد تا کالای خود را مرغوب جلوه دهد

ولی، حقوق نرمش بيشتری دارد و درپاره ای از گزافه . اخلاق هر دروغ و تصنع را مذموم می شمارد

ولی به هر حال تعبير عادات . متعارف خطا پوش است و آن را لازمه مهارت در فروشندگی می بيندهای 

همچنين اظهار  ٢٥.و رسوم و عرف هر تجارت در ارزيابی اثر دروغ و گزافه نقش بسيار موثر دارد

ارداد آينده تمايل برای اخذ تخفيف يا تقسيط ثمن و مانند آن همگی از اظهاراتی است که نبايد جز مفاد قر

تميز گفته های الزام » تعيين مفاد عقد«با وجود اين، يکی از دشواری های . آورد و منشا التزام دانست

   ٢٦.آور از اين نمايش های تبليغی است که به اشکال مربوط به احراز قصد مشترک باز می گردد

                                                 
     ۶٩ايقاع، ص  -اردادقر –اعمال حقوقی : کاتوزيان، دوره مقدماتی حقوق مدنی -٦
  

چاپ سوم، نشر شرکت سهامی انتشار با همکاری بهمن برنا، ، قواعد عمومی قراردادها، ۵کاتوزيان، ناصر، حقوق مدنی، جلد  - ٢٥
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ايران به چنين اظهاراتی دوم، اظهاراتی است که قرارداد بر اساس آنها شکل می گيرد که در حقوق  

اين گروه از اظهارات به سادگی مورد توافق قرار نگرفته اند و گاه مذاکرات . می گويند» شروط بنايی«

  .فراوانی را در پی داشته اند

هر اظهار يا اعلامی که يک بازرگان حرفه ای درباره ويژگی های کالا يا خدمات در دوره پيش  

چنين اظهاری با بسته شدن قرارداد، بخشی از آن کالا را . اثر نيست قراردادی به عمل می آورد، بی

تشکيل داده، برای گوينده ايجاد التزام می کند، مگر آن که طرف معامله از نادرستی اظهارات مزبور آگاه 

  ٢٧.باشد يا ثابت شود که اين اظهارات تاثيری بر تصميم ايشان نداشته است

رلند نيز اظهاراتی که پيش از انعقاد قرارداد بيان می گردند به دو گونه در رويه دادگاه های انگليس و اي

دادگاه های انگليس اظهارات طرفين در اثنای مذاکرات . اظهارات موثر و بی اثر تقسيم بندی شده اند

، »توصيف«منظور از . طبقه بندی کرده اند» شروط« يا » توصيفات«منتهی به انعقاد قرارداد را به 

ست که موجب ترغيب طرف مقابل به انعقاد قرارداد می گردد ولی بخشی از قرارداد را تشکيل اظهاری ا

  ٢٩و ٢٨.قول يا تعهدی است که بخشی از خود قرارداد می باشد» شرط«نمی دهد، در حالی که 

جهت تفکيک اظهارات موثر از اظهارات غير موثر می بايست معيارهای تعيين شده در اين خصوص 

موارد مذکور در زير معيار تشخيص اين دو نوع اظهار از يکديگر در دادگاه های انگليس  .شناسايی شود

  :  می باشد

اگر شخصی که مطلبی را بيان می کند از ديگری بخواهد که صحت آن را : شيوه بيان اظهارات -بند اول

  Ecay v. Godferyبه عنوان مثال در دعوی . بررسی يا تاييد کند، آن مطلب نمی تواند شرط تلقی شود

. فروشنده قايق ادعای سالم بودن آن را داشت لکن، از خريدار خواست که آن را بيازمايد ١٩۴٧به سال 
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البته اگر دعوت مخاطب به بررسی، برای فريب . دادگاه سالم بودن قايق را شرط قرارداد محسوب نکرد

او و جلوگيری از نمايان گشتن عيب کالا بود، احتمال داشت دادگاه آن را شرط بشمارد، چنان که در 

زم نيست فروشنده اسب به خريدار گفته بود لا ١٩١٣به سال   Schawel v. Reade Schawelدعوی 

  .مجلس اعيان اين گفته فروشنده را شرط قرارداد شمرد. دنبال چيزی بگردد، اسب سالم است 

هرگاه فاصله زمانی قابل توجهی بين اظهارات و انعقاد قرارداد وجود : زمان بيان اظهارات -بند دوم

اين گفته يک شرط از داشته باشد، اين امر ممکن است دلالت بر آن کند که نيت طرفين آن نبوده است که 

  .می باشد ١٩۵۴دادگاه استيناف در سال   Routledge v. Mckayنمونه آن دعوی. شروط قرارداد باشد

اگر يک اظهار به گونه ای باشد که طرف متضرر درصورت اظهار نشدن : اهميت اظهارات - بند سوم

  Bannerman v. Whiteوی در دع. آن قرارداد را منعقد نمی کرد، آن اظهار يک شرط تلقی خواهد شد

پس از انجام . فروشنده به خريدار گفته بود ميوه های مورد معامله، مواد افزودنی ندارند ١٨۶١به سال 

و در . معامله معلوم شد ميوه ها حاول سولفور هستند در حالی که خريدار چنين ميوه هايی را نمی خواست

نمود به همين جهت دادگاه عاری بودن ميوه ها از صورت آگاهی از اين امر ميوه ها را خريداری نمی 

   ٣٠.مواد افزودنی را، شرط قرارداد شمرد

بدين ترتيب . در برخی موارد دادگاه ها تعهدات شفاهی معارض را اساس يک قرارداد جنبی دانسته اند

 ، يک تعهد شفاهی دال بر اين که١٩۴٨در دادگاه استيناف در سال   Webster v. Higginدر دعوی

اتومبيل در وضعيت خوبی قرار دارد به عنوان يک قرارداد جنبی لازم الاجرا شناخته شد، عليرغم اين 

محتوی يک شرط سلب مسئوليت ) يعنی قرارداد اصلی(حقيقت که  قرارداد اجاره به شرط تمليک 

رات ، نمونه ديگر از مواردی است که اظها١٩٠١به سال   De Lassalle v. Guildford دعوی ٣١.بود

پيش قراردادی برای مخاطب از اهميت زيادی برخوردار بوده، به همين جهت دادگاه آن اظهارات را 

در اين دعوی خوانده در روند گفتگوهای مقدماتی به خواهان اطمينان داده بود که . شرط محسوب نمود

                                                 
  ٧٩داکسبری، منبع پيشين، ص  - ٣٠
  ١٠١همان، ص  - ٣١


